
7Martes 4 de marzo de 2025 i Expansión i JURÍDICO

Rafael Piqueras refuerza 
competencia en Ecija 
El nuevo socio en la oficina de Madrid cuenta con una 
amplia trayectoria en derecho de la competencia y la UE.

ESPECIALISTA

L. Saiz. Madrid 
Ecija da un impulso a su prác-
tica de derecho de la compe-
tencia con el fichaje de Rafael 
Piqueras, que llega en calidad 
de socio a su oficina de Ma-
drid.  

Procedente de Deloitte Le-
gal, donde dirigió la práctica 
de derecho de la competencia 
y la UE en España, el nuevo 
socio ha asesorado a empre-
sas de múltiples sectores en 
materia de control de concen-
traciones, inversiones extran-
jeras, prácticas anticompetiti-
vas, cárteles, acuerdos de dis-
tribución, abuso de posición 
de dominio, ayudas de Esta-
do, litigación y reclamaciones 
de daños, así como en el dise-
ño e implementación de pro-
gramas de cumplimiento en 
materia de competencia. 

Con 18 años de experiencia, 
Piqueras, que también ha tra-
bajado en Freshfields, ha par-
ticipado en operaciones y ex-
pedientes de competencia de 
gran relevancia a nivel nacio-
nal e internacional, trabajan-
do en equipos multijurisdic-
cionales y asesorando a clien-
tes en numerosos sectores, in-

cluyendo regulados como 
tecnología, energía, alimenta-
rio y farmacéutico. 

Licenciado en Derecho por 
la Universidad Pontificia Co-
millas, con un máster en ase-
soría jurídica de empresas por 
IE Law School y una especia-
lización en EU Competition 
Law por King’s College Lon-
don, también ha desarrollado 
su faceta docente, impartien-
do clases en destacadas uni-
versidades y programas de 
posgrado. Asimismo, es vocal 
de la junta directiva de la Aso-

Rafael Piqueras, socio de Ecija de derecho de la competencia y de la UE.

ciación Española para la De-
fensa de la Competencia 
(AEDC) y, desde 2022, es ase-
sor no gubernamental de la 
Comisión Nacional de los 
Mercados y la Competencia 
(CNMC) en la International 
Competition Network (ICN). 

Su incorporación se encua-
dra en el aumento de la nece-
sidad de asesoramiento espe-
cializado “en un entorno cada 
vez más regulado y globaliza-
do”, según explica el socio di-
rector de la firma, Alejandro 
Touriño.

Jesús Palencia se une  
a Martínez-Echevarría

BANCARIO 

L. Saiz. Madrid 
Jesús Palencia se ha incorpo-
rado al área de bancario y fi-
nanciero de Martínez-Eche-
varría Abogados, en un ficha-
je que supone un nuevo re-
fuerzo de la práctica tras la re-
ciente llegada del socio direc-
tor del departamento, Carlos 
Gutiérrez.  

Procedente de la oficina de 
Madrid de DLA Piper, donde 
era of counsel del área de mer-
cantil, Jesús Palencia está es-
pecializado en mercados de 
valores y gobierno corporati-
vo. Más concretamente es ex-
perto en una amplia gama de 
operaciones, como admisión 
a negociación de acciones, 
con experiencia en el Merca-
do Continuo español y BME 
Growth; aumentos de capital 
y emisiones de valores con-

vertibles, canjeables y otros 
híbridos para cotizadas; ofer-
tas públicas, OPA, exclusio-
nes de negociación y coloca-
ciones aceleradas de valores 
cotizados; colocación de ac-
ciones y de bloques y ejecu-
ción de sistemas de retribu-
ción de accionistas; y asesora-
miento a empresas cotizadas 
en cuestiones regulatorias y 
de gobierno corporativo. 

El nuevo of counsel de Mar-
tínez-Echevarría Abogados 
también ha desempeñado un 
papel activo en el gobierno 
corporativo de empresas coti-
zadas. En este sentido, Jesús 
Palencia ha ocupado el cargo 
de vicesecretario del consejo 
de administración de dos so-
ciedades cotizadas en el Mer-
cado Continuo de las bolsas 
de valores españolas.

Jesús Palencia, ‘of counsel’ de Martínez-Echevarría, junto a Vicente 
Morató, socio director.

Azahara Cots se incorpora  
a Dueñas Ruart Abogados  

‘COMPLIANCE’

L. Saiz. Madrid 
Dueñas Ruart Abogados re-
fuerza su equipo con la incor-
poración de Azahara Cots 
Marfil, consolidando así sus 
servicios en derecho interna-
cional, compliance y crimen 
financiero.  

La llegada de la nueva socia 
supone un paso estratégico en 
la expansión de la firma en el 
asesoramiento de transaccio-
nes globales, gobierno corpo-
rativo y gestión de riesgos. 

Con más de 19 años en el 
ámbito del derecho penal 
económico y el cumplimiento 
normativo, su experiencia in-
ternacional abarca España, 
Reino Unido, Irlanda y 

Juan Pedro 
Dueñas Ruart, 
Azahara Cots y 
Gustavo García 
Herrera, de 
Dueñas Ruart 
Abogados.

EEUU, asesorando a entida-
des financieras, fondos de in-
versión y empresas multina-
cionales en materia de regula-
ción, compliance y gestión de 
riesgos corporativos. 

Además de su labor como 
abogada y consultora, Azaha-

ra Cots es profesora asociada 
en la Universidad Pontificia 
Comillas de Madrid, impar-
tiendo docencia en cumpli-
miento normativo internacio-
nal y gobierno corporativo en 
el máster de abogacía interna-
cional. 

Audiconsultores ETL Global 
ficha a Alba Muxí como socia 

CONCURSAL

J. de las Casas. Madrid 
Alba Muxí se ha incorporado 
a Audiconsultores ETL Glo-
bal como nueva socia del área 
de legal, en un movimiento 
orientado a reforzar el creci-
miento de esta división. 

Con más de 20 años de ex-
periencia en litigación, ha 
centrado su actividad en el 
asesoramiento en materia 
concursal, reestructuraciones 
empresariales y conflictos so-
cietarios. De este modo, Muxí 
combina una amplia expe-
riencia con su propia cartera 
de clientes y una visión estra-
tégica que contribuirá a im-
pulsar el desarrollo de esta 
área. 

Alba Muxí, 
nueva socia de 
legal de 
Audiconsultor
es ETL Global, 
junto al socio 
de legal 
Eduardo 
Güells.

A lo largo de su trayectoria, 
la nueva socia de Audiconsul-
tores ETL Global ha dirigido 
procedimientos judiciales 
complejos y, en los últimos 
años, ha asesorado tanto en 
operaciones de reestructura-
ción como en la resolución de 

conflictos societarios de en-
vergadura. 

Procedente de BPV Aboga-
dos, Alba Muxí ha trabajado 
en bufetes como Jiménez de 
Parga, Ceca Magán y Ander-
sen, además de colaborar con 
otros como Uría Menéndez. 

Pedro Pérez-Llorca, socio 
director de Pérez-Llorca.

Pérez-Llorca 
dispara sus 
ingresos hasta 
165 millones

RESULTADOS

L. Saiz. Madrid 
Pérez-Llorca cierra 2024 con 
un alza en su facturación 
mundial del 33%, lo que colo-
ca sus ingresos por encima de 
los 165 millones de euros, 
frente a los 124 con los que 
acabó el anterior ejercicio. 

Se trata de una cifra récord 
para el despacho liderado por 
Pedro Pérez-Llorca, que en 
2024 acometió importantes 
cambios que le han permitido 
alcanzar estos resultados. En-
tre ellos destaca su apuesta 
por la internacionalización, 
que le ha servido para que el 
20% de sus ingresos proven-
gan de fuera de España, don-
de la facturación alcanzó en 
2024 los 133,6 millones de eu-
ros, un 8% más.


